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Agentes y corredores (operadores no manufactureros) que compran, venden o facilitan el comercio de productos, proporcionan un
vínculo fundamental en el movimiento y comercio de productos, e influyen en los estándares de calidad y seguridad de los 
productos del proveedor, además de ser responsables de mantener un control efectivo de la cadena de trazabilidad.

El estándar mundial BRC para agentes y corredores se ha desarrollado para proporcionar un marco para la gestión de la seguridad,
calidad y legalidad de los productos, para empresas no manufactureras en las industrias de alimentos y envases.

SE COMPONE DE

ITECNIA guiará a la organización en todo el proceso de implantación y certificación.

1. COMPROMISO DE LA ALTA DIRECCIÓN Y MEJORA CONTINUA
La seguridad del producto es responsabilidad de todos dentro de la organización. El punto de partida para un plan de seguridad de productos 
eficaz, es el compromiso de la alta dirección con la implementación del Estándar Global de BRC y el desarrollo continuo. Esto incluye 
proporcionar recursos adecuados, comunicación efectiva, revisiones del sistema, acciones tomadas y oportunidades de mejora. 
2. EVALUACIÓN DE RIESGOS Y RIESGOS
BRC Global Standard requiere el desarrollo de un plan de seguridad del producto que cubra los servicios / operaciones que la compañía 
administra o especifica. Esto se basa en los principios del análisis de peligros y riesgos (comúnmente conocido como HACCP en la industria 
alimentaria) y debe documentarse, integrarse, implementarse y mantenerse en su totalidad.

3. SISTEMA DE GESTIÓN DE SEGURIDAD Y CALIDAD DEL PRODUCTO
Establece los requisitos para la gestión de la seguridad y calidad del producto. Esto incluye requisitos para el control de documentos, auditoría 
interna, control de productos no conformes y la gestión de incidentes y retiros de productos.

4. PROVEEDOR Y GESTIÓN DEL SERVICIO SUBCONTRATADO
La selección y gestión de fabricantes de productos, subcontratistas y proveedores de servicios es clave para la gestión de la seguridad de los 
productos. Se utiliza un enfoque basado en el riesgo para garantizar que los productos y servicios solo se obtengan de fabricantes aprobados, 
siguiendo las especificaciones acordadas, con una cadena de suministro transparente y rastreable.

5. PERSONAL
Establece el estándar necesario para garantizar que los empleados estén adecuadamente capacitados e instruidos, y que sean 
demostrablemente competentes para llevar a cabo sus actividades.
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BENEFICIOS

DIRIGIDO A

Corredores: empresas que compran o 'toman el título de' 
productos para revenderlos a fabricantes, otros intermediarios, 
minoristas o compañías de distribución de alimentos, pero no 
directamente al consumidor.

Agentes o proveedores de servicios no manufactureros: empresas 
que comercializan entre un fabricante o intermediario y sus 
clientes, pero que no son propietarios ni toman posesión de los 
productos.

Importadores / Exportadores: Empresas que facilitan el 
movimiento de productos a través de las fronteras nacionales, 
satisfaciendo los requisitos legales y aduaneros. Los importadores 
y exportadores también pueden ser agentes y / o corredores.
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‐ Promueve las mejores prácticas sobre la seguridad del 
producto, la calidad y los criterios operativos requeridos 
para cumplir con las obligaciones con respecto al 
cumplimiento legal y la protección del consumidor.

‐ Garantiza que los clientes tengan confianza en los 
servicios operativos y en la administración de la cadena de 
suministro.

‐ Evita auditorías de clientes, al tener reconocimiento 
internacional.

‐ Cumplimiento de la normativa legal en materia de calidad 
y seguridad alimentaria.

‐ Reducción de costes y tiempo a fabricantes y 
distribuidores.


